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QSC auf einen Blick

Hohes Umsatzwachstum /7 QSC steigerte ihren Umsatz im dritten Quartal 2005 um 34 Pro-
zent auf 51,1 Millionen Euro nach 38,1 Millionen Euro im Vorjahresquartal. Besonders dynamisch
entwickelten sich das Geschaft mit GroBkunden - hier stieg der Umsatz um 57 Prozent auf 12,7 Mil-
lionen Euro - sowie das Wholesale/Reseller-Segment.

Erneute Anhebung der Umsatzprognose /7 Angesichts des unverandert starken Wachs-
tums hob QSC ihre im Mai 2005 bereits angehobene Umsatzprognose Anfang November noch ein-
mal deutlich an. Das Unternehmen erwartet jetzt fiir das Gesamtjahr 2005 einen Umsatz von tber
193 Millionen Euro; dies entspricht einem Wachstum von Uber 32 Prozent. Bislang war ein Um-
satzanstieg von mindestens 25 Prozent auf mindestens 183 Millionen Euro geplant.

Hohere operative Gewinne /7 Bei einem Umsatzwachstum von 34 Prozent steigerte QSC
im dritten Quartal 2005 ihr Bruttoergebnis tberproportional um 57 Prozent auf 12,4 Millionen
Euro nach 7,9 Millionen Euro im Vorjahresquartal. Das EBITDA-Ergebnis stieg im Vergleich zum
dritten Quartal 2004 um 0,7 Millionen Euro auf 1,1 Millionen Euro.

Gezielter, schnellerer Ausbau der Infrastruktur /7 Qsc schloss in den vergange-
nen Monaten weitere zehn Stadte an ihr DSL-Netz an und deckt somit 110 deutsche Stadte mit ihrer
eigenen Breitbandinfrastruktur ab. Zugleich begann das Unternehmen gemeinsam mit dem Whole-
sale-Partner debitel mit dem Roll-out der superschnellen ADSL2+ Technologie.

Erweiterung der Coverage // Mit Dresdner Kleinwort Wasserstein sowie UBS veréffent-
lichen seit dem dritten Quartal 2005 zwei weitere renommierte Investmentbanken Studien tber
QSC. Insgesamt beschéftigen sich jetzt ein Dutzend Analysten regelmafig mit dem Unternehmen.




Liebe Aktionarinnen und Aktionare,

auch im dritten Quartal 2005 konnte QSC ihr starkes Wachstum fortsetzen: Der Umsatz stieg
um 34 Prozent auf 51,1 Millionen Euro. Nach neun Monaten haben wir 2005 bereits fast eben-
soviel Umsatz generiert wie im Gesamtjahr 2004 - und das vierte Quartal liegt noch vor uns.
Vor diesem Hintergrund haben wir Anfang November unsere Umsatzprognose fir das laufen-
de Geschaftsjahr noch einmal erhéht: Wir erwarten jetzt einen Umsatzanstieg von tber 32 Pro-
zent auf Uber 193 Millionen Euro, bislang hatten wir ein Wachstum von mindestens 25 Prozent
auf mindestens 183 Millionen Euro geplant.

Zum starken Wachstum tragen alle vier Segmente bei; eine besonders hohe Dynamik zeichnet
die Segmente GroBkunden und Wholesale/Reseller aus. Systematisch hat QSC in den vergan-
genen drei Jahren das Geschaft mit Managed Services fir Grokunden aufgebaut. Heute planen,
realisieren, betreiben und warten wir virtuelle private Netze auf IP-Basis fir Kunden wie die
Deutsche Bahn, Tchibo und seit jingstem auch die Commerzbank. Ein Umsatzplus von 57 Pro-
zent im abgelaufenen Quartal zeigt, wie gut QSC in diesem Segment aufgestellt ist.

An Dynamik gewonnen hat das Geschaft mit Wiederverkdufern - der Umsatz im Wholesale/
Reseller-Segment stieg im dritten Quartal 2005 um 91 Prozent auf 8,6 Millionen Euro. In den
vergangenen Monaten hat sich QSC als Partner fir Anbieter ohne eigene flachendeckende
Infrastruktur im wachstumsstarken DSL-Markt positioniert. Der Abschluss des Vertrags mit
dem Mobilfunkprovider debitel im Mai 2005 zum Ausbau der ADSL2+ Technologie erwies sich
als Meilenstein.

Basis des Erfolgs ist in allen Segmenten unsere eigene Infrastruktur. Sie erméglicht es QSC,
Managed Services in einer Ende-zu-Ende Qualitat und mit einem Serviceniveau anzubieten,
wie es GroBkunden fordern. Erst die flachendeckende Infrastruktur erlaubt uns, mafge-
schneiderte Lésungen fir GroBkunden sowie fiir Wholesale-Partner und Reseller zu realisie-
ren und wettbewerbsfahig zu kalkulieren. Und erst die eigene, flachendeckende Infrastruktur
macht uns weitgehend unabhangig vom Verhalten des Ex-Monopolisten Deutsche Telekom.
Daher wird QSC ihre Infrastruktur auch in Zukunft gezielt und nachfragegerecht ausbauen.
Wir Uberprifen regelmaBig anhand bestehender Kundenvertrage und von Kundenanfragen,
ob sich der Anschluss einzelner Stadte rasch amortisiert, und bauen das DSL-Netz entspre-
chend nachfragegerecht aus. Allein in den vergangenen Monaten haben wir zehn neue Stadte
angeschlossen und sind danach bereits in 110 Stadten prasent.

Dem bewahrten Prinzip ..Netz folgt Kunden” bleibt QSC auch beim Roll-out der ADSL2+ Tech-
nologie treu. Wir risten unser Netz Giberall dort mit dem neuen Standard auf, wo starke Whole-
sale-Partner vor Ort die Vermarktung der superschnellen Anschlisse tibernehmen. So werden
wir gemeinsam mit dem Wholesale-Partner debitel nach der Pilotregion Disseldorf in den
kommenden Monaten vier Stadte im Ruhrgebiet entsprechend aufristen.

Wir gehen davon aus, dass in den kommenden Quartalen weitere Wholesale-Partner fir ADSL2+
dazukommen werden. Denn immer mehr Anbieter drangen auf den DSL-Markt, um sich frih-
zeitig fur Triple Play zu positionieren — dem Angebot von Telefonie, Internet und TV aus einer




Hand. Insbesondere um hochauflosendes Fernsehen (HDTV) tiber DSL anbieten zu kénnen,
benotigen diese Anbieter Bandbreiten im zweistelligen Mbit/s-Bereich und genau diese lassen
sich mit der ADSL2+ Technologie mit bis zu 25 Mbit/s reibungslos bereitstellen. Die Zusam-
menarbeit mit Markenanbietern wie debitel in diesem Wachstumsmarkt verdeutlicht unsere
eindeutige Positionierung: QSC ist ein Infrastrukturanbieter mit einem klaren Fokus auf Fir-
menkunden. Und QSC konzentriert sich auf ihre Technologie- und Lésungskompetenz bei
Firmenkunden. Den Massenmarkt tberlasst QSC erfahrenen Partnern mit hohem Bekannt-
heitsgrad, die unsere Infrastruktur nutzen. Diese Konzentration auf unsere Kernkompetenzen
ist der Schlussel zu unserem starken Wachstum 2005 und dartiber hinaus.

Am Kapitalmarkt schlagt sich dieses starke Wachstum aktuell allerdings noch nicht in stei-
genden Kursen nieder. Der QSC-Kurs pendelt seit Monaten zwischen 3,60 Euro und 4,20 Euro
und folgt damit der Seitwartsbewegung vieler alternativer Infrastrukturanbieter. Drei Fakto-
ren stimmen uns indes mittelfristig optimistisch: Erstens steigt Quartal fir Quartal die Zahl
der Finanzinstitute, die Studien zu QSC veroffentlichen und diese auch zum Kauf empfehlen.
Zweitens erhdht sich europaweit bei Investoren das Interesse an Telekommunikationsanbie-
tern mit eigener Infrastruktur. Und drittens setzen wir unser starkes Wachstum fort und ver-
zeichnen dabei eine kontinuierliche Margenausweitung.

Mit welch auBergewdhnlicher Geschwindigkeit QSC wachst, zeigte zuletzt die Auszeichnung
durch die Wirtschaftsprifungsgesellschaft Deloitte & Touche im Rahmen des Fast 50-Wett-
bewerbs. Nur zwei nicht-bérsennotierte Unternehmen steigerten in den vergangenen finf
Jahren in Deutschland ihre Umsatze schneller als QSC. Der gezielte und nachfragegerechte
Ausbau unserer Infrastruktur wird entscheidend dazu beitragen, dass QSC auch weiterhin
mit hohen Umsatz- und Ertragszuwachsen Gberzeugen wird.

Koln, im November 2005

\ﬁ\% _ )K : é%(vﬁ ?u/;\@/ -

Markus Metyas Dr. Bernd Schlobohm Bernd Puschendorf
Vorstandsvorsitzender




QSC erhoht erneut Umsatzprognose

Angesichts des unverandert starken Wachstums hob QSC Anfang November
noch einmal ihre Umsatzprognose fiir das Gesamtjahr 2005 an: Das Unter-
nehmen erwartet jetzt einen Umsatzanstieg von liber 32 Prozent auf iiber
193 Millionen Euro. Der gezielte, schnellere Ausbau der QSC-eigenen Infra-
struktur tragt entscheidend zu der hohen Dynamik bei.

Wachsende Nachfrage nach DSL // Ungeachtet der schwachen Konjunktur in Deutschland wachst
die Zahl der geschaftlichen und privaten DSL-Nutzer mit hoher Geschwindigkeit. Die Zahl der
DSL-Anschliisse diirfte im laufenden Jahr um Gber 3 Millionen auf rund 10 Millionen zunehmen -
fur 2006 geht der Branchenverband VATM von bis zu 4,5 Millionen zusatzlichen DSL-Anschlissen
aus. Neben etablierten Anbietern drangen immer mehr branchenfremde jedoch massenmarkter-
fahrene Anbieter ohne eigene Infrastruktur auf den DSL-Markt. Diese wollen sich frithzeitig fir
das Triple Play-Geschaft - dem Angebot von Internet, Telefonie und TV aus einer Hand - positio-
nieren. Insbesondere fur das hochauflésende Fernsehen (HDTV) fragen sie daher bereits heute
entsprechend hohe Bandbreiten nach, die sich besonders effizient mit der ADSL2+ Technologie
realisieren lassen.

Als einer der grofiten Infrastrukturanbieter in Deutschland profitiert QSC in doppelter Hinsicht
von der hohen Dynamik im DSL-Markt. Zum einen erhéht sich das Interesse von Wholesale-Part-
nern und Resellern an einer Zusammenarbeit mit QSC signifikant. Nach der Partnerschaft mit
dem Mobilfunkprovider debitel zur Vermarktung der ADSL2+ Technologie im Friihjahr 2005 sind
weitere Abschlisse geplant. Zum anderen steigt die Nachfrage von Endkunden deutlich. Insbe-
sondere Firmenkunden jeder GroBenordnung nutzen fir ihre Sprach- und Datenkommunikation
immer haufiger auf DSL-Leitungen basierende virtuelle private Netzwerke (IP-VPNs].
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LAGEBERICHT

Hohe Wachstumsdynamik in den Segmenten GroBkunden und Wholesale/Reseller // QSC stei-
gerte im dritten Quartal 2005 ihren Umsatz in allen vier Segmenten. Insgesamt erhohte sich der
Umsatz im dritten Quartal 2005 um 34 Prozent auf 51,1 Millionen Euro nach 38,1 Millionen Euro
im Vorjahresquartal. Auch in den ersten neun Monaten konnte QSC ihren Umsatz um 34 Prozent
steigern - von 105,8 Millionen Euro in 2004 auf 141,3 Millionen Euro im laufenden Geschéftsjahr.
Die héchsten Zuwachsraten verzeichnete QSC im dritten Quartal 2005 im Segment Wholesale/Resel-
ler; im Quartalsvergleich stieg der Umsatz hier um 91 Prozent auf 8,6 Millionen Euro nach 4,5 Mil-
lionen Euro im Vorjahresquartal. In Folge des Aushaus des QSC-Netzes zu einem bundesweiten
Next Generation Network (NGN] nutzen Reseller, zumeist international agierende Carrier ohne
ausreichende eigene Infrastruktur in Deutschland, verstarkt das QSC-Netz. Zu der hohen Um-
satzsteigerung trugen darlber hinaus erste Erfolge des Wholesale-Partners debitel bei. Der
Unterschied zwischen Wholesale- und Reseller-Produkten liegt in der Tatsache, dass Wholesale-
Partner eine groBere Selbststandigkeit und Flexibilitat bei der Gestaltung ihrer Produktangebote
besitzen, beispielsweise durch die Nutzung von Bitstream Access.

Als besonders wachstumsstark erwies sich unverandert das Segment Grokunden, hier stieg der
Umsatz im dritten Quartal 2005 um 57 Prozent auf 12,7 Millionen Euro nach 8,1 Millionen Euro im
Vorjahresquartal. Als neuen Kunden konnte QSC unter anderem die Commerzbank gewinnen. QSC
erhielt den Zuschlag zur Vernetzung von 280 Filialen in das Unternehmensnetz und wird damit
kinftig rund 30 Prozent der Netzinfrastruktur der Commerzbank mit VPN-Technologie ausstatten.
Auch die Umséatze mit Bestandskunden zogen in diesem Segment spiirbar an. In Folge der steigen-
den Netzabdeckung gewinnt QSC einen hoheren Anteil am Telekommunikationsbudget von Kun-
den, die bereits von dem Service- und Qualitatsniveau bei QSC Uberzeugt sind. Zudem steigt die
Nachfrage nach netznahen Dienstleistungen rund um den Betrieb und die Wartung von IP-VPNs.
15,0 Millionen Euro Umsatz im dritten Quartal 2005, nach 11,7 Millionen Euro im Vorjahresquartal,
erwirtschaftete QSC mit dem Verkauf standardisierter Sprach- und Datenprodukte an Geschafts-
kunden. Nach der Aufristung des eigenen Netzes zu einem NGN im ersten Halbjahr 2005 zog so-
wohl in diesem Segment als auch bei Grof3kunden die Nachfrage nach Voice over IP spirbar an.
Auch Privatkunden nutzen immer starker Voice over IP fiir ihre Sprachtelefonie. Der Umsatzanstieg
im dritten Quartal 2005 um 7 Prozent auf 14,7 Millionen Euro nach 13,7 Millionen Euro im Vorjah-
resquartal lasst sich auch auf die wachsende Bereitschaft von privaten Haushalten zurlckfihren,
Uber ihre Datenleitung zu telefonieren.




Bruttoergebnis steigt um 57 Prozent Die hoheren Umsatze sowie der gezielte, schnellere
Netzausbau fihrten im dritten Quartal 2005 zu einem Anstieg der unter Herstellungskosten ge-
fihrten Netzwerkaufwendungen. Sie erhchten sich um 29 Prozent auf 38,7 Millionen Euro nach
30,1 Millionen Euro im Vorjahresquartal. Diese Erhohung l8sst sich zum einen auf notwendige
Vorleistungen fir den Aufbau und den Anschluss bundesweiter mafigeschneiderter VPN-Losungen
fir GroBkunden zurlickfiihren. Zum anderen erfordert der Netzausbau neben den Investitionen
auch laufende Aufwendungen beispielsweise fiir zusatzliche Leitungskapazitaten.

Ungeachtet dessen konnte QSC im dritten Quartal 2005 ihr Bruttoergebnis weiter tiberproportional
um 57 Prozent auf 12,4 Millionen Euro nach 7,9 Millionen Euro im Vorjahresquartal steigern. In den
ersten neun Monaten des laufenden Geschaftsjahres erwirtschaftete QSC ein Bruttoergebnis von
35,2 Millionen Euro nach 22,8 Millionen Euro in der entsprechenden Vorjahresperiode.

Die Marketing- und Vertriebsaufwendungen lagen mit 6,9 Millionen Euro 28 Prozent tiber dem Vor-
jahresniveau; QSC hatte bereits in der ersten Jahreshalfte 2005 sein Vertriebsteam insbesondere
fur GroBkunden erheblich aufgestockt. Gegenliber dem zweiten Quartal 2005 blieben die Vertriebs-
aufwendungen nahezu konstant. Gegeniiber dem Vorquartal blieben auch die Verwaltungsaufwen-
dungen mit 4,3 Millionen Euro nahezu unverandert. Der Anstieg um 2,2 Millionen Euro gegenlber
dem dritten Quartal 2004 l&sst sich zum einen auf die Integration des im Mai 2005 ibernommenen
Bonner DSL-Anbieters celox zurlckfiihren; zum anderen machten das stark gewachsene Geschafts-
volumen und die damit steigende Mitarbeiterzahl bereits zu Jahresbeginn die Kiindigung der Un-
termietvertrage in der Kélner Zentrale unumganglich.
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LAGEBERICHT

EBITDA-Ergebnis erreicht 1,1 Millionen Euro QSC steigerte im dritten Quartal 2005 das
EBITDA-Ergebnis auf 1,1 Millionen Euro nach 0,4 Millionen Euro im Vorjahresquartal. In den ersten
neun Monaten 2005 erwirtschaftete das Unternehmen ein EBITDA-Ergebnis von 2,2 Millionen
Euro nach 0,7 Millionen Euro in der vergleichbaren Vorjahresperiode. QSC definiert das EBITDA
als Ergebnis vor Zinsen, Steuern, anteiligen Ergebnissen von nach der Equity-Methode bilanzierten
Beteiligungen, Amortisierung von abgegrenzter nicht-liquiditatswirksamer Kompensation sowie
Abschreibung und Amortisierung von Sachanlagen und Firmenwert.

Die Abschreibungen reduzierten sich im dritten Quartal 2005 auf 5,1 Millionen Euro gegentiber 5,9 Mil-
lionen Euro im Vorjahresquartal. Dieser Riickgang sowie die Erhéhung des operativen Ergebnisses
fihrten zu einer Verbesserung des Periodenergebnisses. Es reduzierte sich um 25 Prozent auf
-4,1 Millionen Euro nach -5,5 Millionen Euro im dritten Quartal 2004. Das Ergebnis je Aktie lag im
dritten Quartal 2005 bei -0,04 Euro.

Gezielter, schnellerer Netzausbau // Um kiinftige Wachstumschancen optimal zu nutzen, erwei-
tert QSC im laufenden Geschéftsjahr gezielt ihre bundesweite Infrastruktur. Nach dem Ausbau
des gesamten QSC-Netzes zu einem Voice over |P-fahigen NGN im ersten Halbjahr 2005 konzen-
trierte sich das Unternehmen im dritten Quartal 2005 auf die Aufristung des Netzes mit der
ADSL2+ Technologie sowie die nachfragegerechte ErschlieBung zusatzlicher Stadte. Der Nachfrage
bestehender und potenzieller Kunden sowie von Wholesale-Partnern folgend baute QSC ihr DSL-
Netz in zehn weiteren Stadten aus. In der Pilotregion Disseldorf erfolgte der Roll-out von ADSL2+
gemeinsam mit dem Vermarktungspartner debitel. Die Investitionen stiegen infolgedessen im
dritten Quartal 2005 auf 4,8 Millionen Euro nach 3,4 Millionen Euro im Vorjahresquartal.

Der gezielte Ausbau der Infrastruktur fihrte ebenso wie die gestiegenen Vorleistungen fir Grof3-
kunden zu einer Beanspruchung des operativen Cashflows. Dieser belief sich im dritten Quartal
2005 auf 2,5 Millionen Euro gegentiber 3,7 Millionen Euro im Vorquartal. Der Bestand an liquiden
Mitteln betrug per 30. September dieses Jahres 31,5 Millionen Euro.

Abgesehen von Verbindlichkeiten aus Finanzierungsleasing blieb QSC im dritten Quartal 2005
weiterhin schuldenfrei. Das Eigenkapital erhéhte sich auf Grund der Umwandlung von Wandel-
schuldverschreibungen in QSC-Aktien im Rahmen der Mitarbeiterbeteiligungsprogramme leicht
um 64.347 Euro auf 109,4 Millionen Euro. Eine Eigenkapitalquote von 58,4 Prozent belegt die un-
verandert solide Finanzierung von QSC.




Fokus auf Vertrieb und Technik // Zum 30. September 2005 beschaftigte QSC 446 Mitarbeiter.
47 Prozent von ihnen arbeiteten in den vertrieblichen und 33 Prozent in den technischen Bereichen.
Rund ein halbes Jahr nach der Ubernahme von celox schreitet die Zusammenarbeit mit den Mit-
arbeitern der neuen Tochtergesellschaft planmaBig voran.

Im neuen Lehrjahr begannen zudem sieben junge Menschen ihre Ausbildung bei QSC zum Fach-
informatiker fur Systemtechnik bzw. Anwendungsentwicklung sowie zum Burokauffrau/-mann.

Aggressiver Wettbewerb um Kunden eréffnet QSC Chancen // Derzeit drangen neue Anbieter
ohne eigene flachendeckende Infrastruktur in den DSL-Massenmarkt fur Privatkunden und werben
zum Teil auch mit nicht-kostendeckenden Flatrates um Kunden. QSC beobachtet diesen reinen
Preiswettbewerb auferhalb ihres Kerngeschafts sehr aufmerksam, sieht ihn aber eher als tempo-
rares Phanomen zur frihzeitigen Kundenbindung im Vorfeld von Triple Play-Angeboten. Zugleich
profitiert QSC von dieser neuen Wettbewerbssituation, da die kinftigen Triple Play-Anbieter beson-
ders hohe Bandbreiten von Infrastrukturanbietern nachfragen werden. Als einer der groften Infra-
strukturanbieter und dank der Aufristung des eigenen Netzes mit der ADSL2+ Technologie ist
QSC fur dieses Wholesale-Geschéft hervorragend positioniert.

Andauernde Preiskampfe kénnten in Zukunft ebenso wie andere Risiken oder fehlerhafte Annah-
men jedoch dazu fihren, dass kiinftige, tatsachliche Ergebnisse von den Erwartungen des Unter-
nehmens abweichen. Samtliche Angaben in diesem Konzernzwischenabschluss sind, soweit sie
keine historischen Tatsachen darstellen, so genannte zukunftsbezogene Angaben. Sie basieren
auf aktuellen Erwartungen, Planungen und Prognosen zukinftiger Ereignisse und konnen sich
daher im Zeitverlauf andern.
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LAGEBERICHT

Erneute Erhohung der Umsatzprognose // Angesichts des unverandert starken Wachstums hob
QSC ihre im Mai 2005 bereits angehobene Umsatzprognose fiir das Gesamtjahr Anfang November
noch einmal deutlich an. Das Unternehmen erwartet nun fiir das Gesamtjahr 2005 einen Umsatz
von Uber 193 Millionen Euro; dies entspricht einem Wachstum von tber 32 Prozent - bislang war
ein Umsatzanstieg von mindestens 25 Prozent auf mindestens 183 Millionen Euro kommuniziert wor-
den. Unverandert erwartet QSC ein EBITDA-Ergebnis in Hohe von 4 bis 8 Millionen Euro fiir 2005.
Zugleich passte das Unternehmen auch seine Erwartung fir den operativen Cashflow an. QSC er-
wartet jetzt einen operativen Cashflow von mindestens 7 Millionen Euro, nachdem bislang eine
GrofBe von mindestens 10 Millionen Euro geplant war. Denn QSC wird im vierten Quartal 2005 wie
bereits im dritten Quartal 2005 ihre Infrastruktur nachfragegerecht ausbauen. Das Unternehmen
reagiert damit insbesondere auf die steigende Nachfrage nach Infrastruktur-Vorleistungen durch
Wholesale-Partner, die neu auf den Markt drangen und sich frithzeitig fur das Triple Play-Geschaft
positionieren wollen. In diesem Zusammenhang gewinnt die Aufristung des Netzes mit der ADSL2+
Technologie besondere Bedeutung.

Gemeinsam mit dem Vermarktungspartner debitel forciert QSC den Roll-out der ADSL2+ Techno-
logie Uber die Pilotregion Diisseldorf hinaus. Ab Februar 2006 stehen in vier weiteren Stadten im
Ruhrgebiet die superschnellen DSL-Zugange zur Verfligung. Der gezielte, nachfragegerechte
Ausbau der QSC-Infrastruktur dirfte mafgeblich dazu beitragen, dass das Geschaft mit Whole-
sale-Partnern und Resellern neben dem Geschaft mit GroBkunden auch tber das Jahr 2005 hinaus
eine bedeutende Rolle im QSC-Portfolio spielen wird.

Umsatzprognose fiir 2005 (in Mio. €)
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AN DIE AKTIONARE

LAGEBERICHT FINANZBERICHT // GuV

Gewinn- und Verlustrechnung

10
"

01.07.-30.09. 01.07.-30.09. 01.01.-30.09. 01.01.-30.09.
2005 2004 2005 2004
Umsatzerldse 51.093 38.053 141.328 105.834
Herstellungskosten der zur Erzielung der
Umsatzerldse erbrachten Leistungen 38.726 30.138 106.098 83.012
Bruttoergebnis vom Umsatz 12.367 7.915 35.230 22.822
Marketing- und Vertriebsaufwendungen 6.899 5.408 20.175 15.541
Allgemeine Verwaltungsaufwendungen 4.337 2.061 12.575 6.370
Forschungs- und Entwicklungsaufwendungen 81 84 240 219
Abschreibungen auf Sachanlagen
(und immaterielle Vermdgensgegenstéande) 5.110 5.914 16.199 17.734
Betriebsverlust (4.060) (5.552) (13.959) (17.042)
Sonstige Ertréage (Verluste)
Zinsertrage 105 186 595 873
Zinsaufwendungen (191) (108) (448) (383)
Sonstige Ertrége (Aufwendungen) 24 16 (9) 63
Verlust vor Steuern (4.122) (5.458) (13.821) (16.489)
Steuern vom Einkommen und vom Ertrag - - - -
Fehlbetrag (4.122) (5.458) (13.821) (16.489)
Ergebnis je Aktie (unverwassert und verwassert) (0,04) (0,05) (0,13) (0,16)
Durchschnittliche im Umlauf befindliche Aktien
[unverwéssert und verwassert) 109.329.961 105.394.263 107.450.943 105.394.263




Bilanz

30.09.2005 31.12.2004
AKTIVA
Kurzfristige Vermdgensgegenstande
Liquide Mittel 19.469 22.536
Festverzinsliche Wertpapiere 11.985 17.785
Forderungen aus Lieferungen und Leistungen, netto 31.584 25.616
Sonstige Vermdgensgegenstande 1.679 3.207
Rechnungsabgrenzungsposten 7.088 4.801
Kurzfristige Vermdgensgegenstande, gesamt 71.805 73.945
Langfristige Vermdgensgegenstande
Sonstige Vermogensgegenstande 248 374
Sachanlagen, netto
Netzwerk und technische Anlagen 22.033 25.669
Betriebs- und Geschaftsausstattung 10.004 9.431
Gesamte Sachanlagen, netto 32.037 35.100
Immaterielle Vermdgensgegenstande, netto
Lizenzen 583 694
Software 2.801 2.318
Sonstige 2 2
Gesamte immaterielle Vermdgensgegenstande, netto 3.386 3.014
Geschéfts- oder Firmenwert 12.382 2.393
Langfristige Vermdgensgegenstande, gesamt 48.053 40.881

Aktiva, gesamt

119.858

114.826
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30.09.2005 31.12.2004
PASSIVA
Verbindlichkeiten
Kurzfristige Verbindlichkeiten
Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 23.700 20.276
Verbindlichkeiten gegeniiber nahe stehenden Unternehmen 585 472
Rickstellungen 6.884 6.871
Umsatzabgrenzungsposten 1.663 1.370
Kurzfristiger Anteil aus Finanzierungsleasing 5.358 2.647
Sonstige kurzfristige Verbindlichkeiten 5.503 8.239
Kurzfristige Verbindlichkeiten, gesamt 43.693 39.875
Langfristige Verbindlichkeiten
Wandelanleihen 60 60
Pensionsriickstellungen 310 316
Langfristiger Anteil aus Finanzierungsleasing 5.770 4.105
Langfristige Verbindlichkeiten, gesamt 6.140 4.481
Verbindlichkeiten, gesamt 49.833 44.356
Eigenkapital
Grundkapital aus Stammaktien 109.362 105.503
Kapitalriicklage 485.016 474.750
Kumuliertes iibriges Comprehensive Income (Loss) (490) 259
Bilanzverlust (523.863) (510.042)
Eigenkapital, gesamt 70.025 70.470
Passiva, gesamt 119.858 114.826
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Kapitalflussrechnung

01.01.-30.09.
2005

01.01.-30.09.
2004

Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit
Fehlbetrag
Berichtigung des Fehlbetrages
Nicht-liquiditatswirksame Kompensation
Abschreibungen
Verlust aus dem Verkauf von Sachanlagen
Einstellung in die Einzelwertberichtigung auf Forderungen
Veranderung aus betrieblicher Tatigkeit
Erhéhung Forderungen
Erhéhung noch nicht fakturierter Forderungen
Verminderung sonstiger kurzfristiger Vermdgensgegenstdnde
Erh6hung Rechnungsabgrenzungsposten
Verminderung/(Erhohung) sonstiger langfristiger Vermdgensgegenstande
Erhohung/(Verminderung) Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen
Erhéhung Verbindlichkeiten aus Finanzierungsleasing
Erhéhung/(Verminderung) sonstiger Riickstellungen
Erhohung/(Verminderung) Umsatzabgrenzungsposten
Verminderung sonstiger kurzfristiger Verbindlichkeiten
Verminderung Pensionsriickstellungen
Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit

(13.821)

16.199
(9
446

(6.414)

1.528
(2.287)
126
3.537
4.376
13

293
(2.736)
(6]
1.245

(16.489)

30
17.704
(45)
1.299

(6.732)
(1.353)
2.478
(1.429)
(133)
(767)
3.719
(7.786)
(138)
(225)
(2)
(9.869)
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01.01.-30.09. 01.01.-30.09.
2005 2004
Cashflow aus der Investitionstatigkeit
Verkauf/(Kauf) festverzinslicher Wertpapiere bis Falligkeit 5.800 (3.574)
Festverzinsliche Wertpapiere zur VerauBerung (bewertungsbedingte Anderung) (749) 135
Akquisition, ohne erworbene liquide Mittel/Kaufpreisanpassung (12.361) -
Finanzierungsleasing (7.516) (4.060)
Investitionen in immaterielle Vermdgensgegenstande (1.200) (1.081)
Investitionen in Sachanlagen (2.452) (2.152)
Einzahlungen aus Anlageabgangen - 362
Einzahlungen aus Liquidation/Verkauf von Finanzanlagen 41 -
Cashflow aus der Investitionstatigkeit (18.437) (10.370)
Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit
Riickkauf von Wandelanleihen - (2)
Verkauf von eigenen Anteilen - 1.527
Einzahlungen aus Eigenkapitalzufiihrungen (Kapitalerhéhungen) 14.125 547
Cashflow aus der Finanzierungstatigkeit 14.125 2.072
Verminderung liquider Mittel (3.067) (18.167)
Liquide Mittel am Anfang des Geschaftsjahres 22.536 34.964
Liquide Mittel zum Ende des Berichtszeitraums 19.469 16.797
Zusétzliche Angaben zur Cashflow-Rechnung
Mittelabfluss wahrend des Berichtszeitraums
Zinsaufwendungen 442 383
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Eigenkapital

Stand am 1. Januar 2004

Stammaktien

Aktien

T€

Eigene Anteile
Aktien

105.037.396

105.037

358.747

(266)

Jahresfehlbetrag

Ubriges Comprehensive Income

Comprehensive Income

Verfall von Wandlungsrechten (1. Januar 2004)

Ausiibung von Wandlungsrechten aus
Wandelschuldverschreibungen (31. M&rz 2004)

Ausiibung von Wandlungsrechten aus
Wandelschuldverschreibungen (30. Juni 2004)

Ausiibung von Wandlungsrechten aus
Wandelschuldverschreibungen (30. September 2004)

Ausiibung von Wandlungsrechten aus
Wandelschuldverschreibungen (31. Dezember 2004)

VerduBerung eigener Anteile (31. M&rz 2004)

VerduBerung eigener Anteile (30. Juni 2004)

In der Periode beriicksichtigte Amortisation

Stand am 31. Dezember 2004

219.298

51.969

85.600

108.466

105.502.729

219

109

105.503

(122.865)
(235.882)

175

Fehlbetrag

Ubriger Comprehensive Loss
Comprehensive Income
Kapitalerhohung aus Sacheinlagen

Ausiibung von Wandlungsrechten aus
Wandelschuldverschreibungen (31. M&rz 2005)
Ausiibung von Wandlungsrechten aus
Wandelschuldverschreibungen (30. Juni 2005)
Ausiibung von Wandlungsrechten aus
Wandelschuldverschreibungen (30. September 2005)
Stand am 30. September 2005

3.583.776

138.394

72.888

64.347
109.362.134

3.584

138

73

64
109.362
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Kumuliertes

Abgegrenzte Comprehensive | iibriges Compre- Bilanzgewinn/ Gesamtes
Kapitalriicklage Kompensation Income hensive Income -verlust Eigenkapital
T€ T€ T€ T€ T€ T€
473.302 (75) (46) (488.483) 89.469
(21.559) (21.559) (21.559)
305 305 305

(21.254)
(45) 45 -
174 393
12 b4
4 90
41 150
505 596
757 932
30 30
474.750 - 259 (510.042) 70.470
(13.821) (13.821) (13.821)
(749) (749) (749)

(14.570)
10.177 13.761
57 195
1" 84
21 85
485.016 - (490) (523.863) 70.025




Anhang zum Konzernzwischenabschluss

1. Grundlagen der Rechnungslegung

Allgemeines // Der zusammengefasste und nicht testierte Konzernzwischenabschluss (.Zwi-
schenabschluss”) der QSC AG und ihrer Tochtergesellschaften (,QSC™ oder . die Gesellschaft”) erfolgt
in Ubereinstimmung mit den in den Vereinigten Staaten allgemein anerkannten Rechnungslegungs-
grundsatzen (.Generally Accepted Accounting Principles in the United States of America” oder
.US GAAP"]. Alle Betrdge auBer Betrége je Aktie sind in Tausend Euro (.T €") angegeben.

Der Zwischenabschluss enthalt nach Auffassung der QSC alle Ublichen, laufend vorzunehmenden
Anpassungen, die fir eine angemessene Darstellung der Vermdgens-, Finanz- und Ertragslage des
Konzerns notwendig sind. Der Zwischenabschluss ist im Kontext mit dem testierten Konzernab-
schluss zum 31. Dezember 2004 zu lesen. Aus den dargestellten Ergebnissen der unterjahrigen Perio-
den lasst sich nicht notwendigerweise auf die Ergebnisse zukiinftiger Berichtszeitraume schlieen.

Konsolidierungsgrundsatze // Der vorliegende Zwischenabschluss beinhaltet den Abschluss von
QSC und der Tochtergesellschaften, an denen QSC mit Mehrheit beteiligt ist. Alle wesentlichen
konzerninternen Geschaftsvorfalle wurden eliminiert.

Assoziierte Unternehmen, hierbei handelt es sich grundsatzlich um Unternehmen mit einem Stimm-
rechtsanteil zwischen 20 Prozent und 50 Prozent, werden nach der Equity-Methode bilanziert.

Schatzungen /7 Im Zwischenabschluss miissen zu einem gewissen Grad Schatzungen vorgenom-
men und Annahmen getroffen werden, die die bilanzierten Vermdgensgegenstande und Verbind-
lichkeiten sowie die Angabe zu Eventualforderungen und -verbindlichkeiten am Bilanzstichtag und
den Ausweis von Ertragen und Aufwendungen fir die Berichtsperiode betreffen. Die sich tatsachlich
einstellenden Betrage kénnen von den Schatzungen abweichen.

Fremdwahrungsumrechnung // QSC bilanziert in Euro. Geschafte mit Drittwahrungen werden zu
den Umrechnungskursen am Tag der Transaktion umgerechnet. Unterschiede zwischen dem Um-
rechnungskurs des Tages, an dem das Geschaft abgeschlossen wurde, und dem Tag, an dem das
Geschaft erfillt oder zur Einbeziehung in den Zwischenabschluss umgerechnet wurde, sind in den
sonstigen betrieblichen Ertragen oder Aufwendungen enthalten.

Liquide Mittel // Die liquiden Mittel umfassen alle liquiditatsnahen Vermdgensgegenstande, die
zum Zeitpunkt der Anschaffung bzw. Anlage eine Restlaufzeit von hochstens drei Monaten hatten.

LLeasing // Die Aktivierung von Leasinggegenstanden erfolgt nicht beim rechtlichen, sondern beim
wirtschaftlichen Eigentlimer. Wirtschaftlicher Eigentimer ist derjenige, der die wesentlichen
Chancen und Risiken aus der Nutzung des Leasinggegenstandes tragt. Beim so genannten . Capital
Lease” ist der wirtschaftliche Eigentlimer der Leasingnehmer, der den Leasinggegenstand aktiviert
und Uber die voraussichtliche Nutzungsdauer abschreibt. In entsprechender Hohe wird eine Ver-
bindlichkeit passiviert und um den Tilgungsanteil der geleisteten Leasingraten gemindert.
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Wertpapiere und Beteiligungen // Wertpapiere, die zu Handelszwecken gehalten werden (.Trading
Securities”], werden mit Stichtagskursen bewertet und daraus resultierende unrealisierte Gewinne
und Verluste ergebniswirksam erfasst.

Wertpapiere, die bis zur Endfélligkeit gehalten werden (.Held-to-maturity Securities”), werden zu
fortgefiihrten Anschaffungskosten bewertet. Unrealisierte Gewinne und Verluste werden, tber die
Restlaufzeit verteilt, ergebniswirksam ausgewiesen.

Zur VerduBerung verfligbare Wertpapiere (.Available-for-sale Securities”) werden mit ihrem Stich-
tagskurs bilanziert, unrealisierte Gewinne und Verluste werden bis zu deren Verkauf als Bestand-
teil des kumulierten tbrigen Comprehensive Income (Loss) ausgewiesen.

Available-for-sale Securities und Beteiligungen, deren Marktwert voraussichtlich dauerhaft unter
die Anschaffungskosten absinkt, werden abgeschrieben. Die Abschreibung wird erfolgswirksam
vorgenommen und flhrt zu einer neuen Basis fir die Anschaffungskosten.

Ergebnis je Aktie // Das Ergebnis je Aktie (.Earnings per Share”) entspricht dem Verlust dividiert
durch die gewichtete durchschnittliche Anzahl der wahrend des Berichtszeitraums ausgegebenen
Stammaktien der Gesellschaft. Das Ergebnis je Aktie (verwéssert] (.Diluted Earnings per Share”)
beriicksichtigt nicht nur ausgegebene, sondern auch auf Grund von Wandelschuldverschreibungen
erhaltliche Aktien. Fir die neun Monate bis zum 30. September 2005 und 2004 wurde die verwassern-
de Wirkung von Wandelschuldverschreibungen nicht beriicksichtigt, weil QSC in diesen Berichts-
zeitraumen Verluste verzeichnete und die angenommene Wandlung von Schuldverschreibungen
somit eine der Verwasserung gegenldufige Wirkung gehabt hatte.

Segmentberichterstattung // In Ubereinstimmung mit SFAS 131 .Disclosures about Segments of an
Enterprise and Related Information” wendet QSC die .Management-Methode” an, um die Segment-
einteilung festzulegen. Als Basis fir die Bestimmung der Segmente dient dabei die interne Organisa-
tionsstruktur des Unternehmens, die von der Unternehmensleitung fir betriebswirtschaftliche
Entscheidungen und Leistungsbeurteilungen zu Grunde gelegt wird. Das primare Berichtsformat
ist nach den Kundengruppen Grof3kunden, Geschaftskunden, Reseller und Privatkunden gegliedert.
Das Kundensegment Grofkunden umfasst mafigeschneiderte Losungen fiir die Sprach- und Daten-
kommunikation von GroBunternehmen und Mittelstandlern. Dazu gehért insbesondere der Aufbau
und Betrieb von virtuellen privaten Netzwerken (VPNJ, aber auch ein breites Leistungsspektrum
netznaher Dienstleistungen.

Im Segment Geschaftskunden fasst QSC ihr Produktgeschaft zusammen. Mit Uberwiegend stan-
dardisierten Produkten und Prozessablaufen werden die Anforderungen kleinerer Unternehmen
und Freiberufler an eine moderne Sprach- und Datenkommunikation vollstdndig abgedeckt.




Das Segment Wholesale/Reseller umfasst das Geschaft von QSC mit Internet Service Providern
und Netzbetreibern ohne ausreichende eigene Infrastruktur. Diese vermarkten DSL-Leitungen,
Mehrwert- und Sprachdienste unter eigenem Namen und auf eigene Rechnung. Der Unterschied
zwischen Wholesale- und Reseller-Produkten liegt in der Tatsache, dass Wholesale-Partner eine
groBere Selbststandigkeit und Flexibilitat bei der Gestaltung ihrer Produktangebote besitzen, bei-
spielsweise durch die Nutzung von Bitstream Access.

Im Segment Privatkunden wird sowohl das Sprach- als auch das Datenangebot der Gesellschaft
an Premium-Privatkunden zusammengefasst.

In der Uberleitung werden die Positionen erfasst, die den Segmenten nicht unmittelbar zuzuordnen
sind. Hierin sind insbesondere der Personalaufwand, die Aufwendungen fir die Mietleitungen,
den Erhalt und Ausbau des unternehmenseigenen Netzes sowie fur die Nutzung der von der
Deutschen Telekom angemieteten Kollokationsrdaume enthalten.

Segment Segment Segment Segment

01.01.-30.09.2005 GroB- Geschafts- Wholesale/ Privat-
inT€ kunden kunden Reseller kunden Uberleitung Konzern
Umsatz 37.026 41.207 22.112 40.983 - 141.328
Direkt zurechenbare Aufwendungen 13.748 24.379 13.693 29.029 - 80.849
Rohertrag 23.278 16.828 8.419 11.954 - 60.479
Nicht zurechenbare Aufwendungen - - - - 58.239 58.239
EBITDA 23.278 16.828 8.419 11.954 (58.239) 2.240

Abschreibungen und nicht-liquiditats-

wirksame Kompensation 1.123 689 717 1.532 12.138 16.199
Sonstige Ertrage - - - - 138 138
Uberschuss/(Fehlbetrag) 22.155 16.139 7.702 10.422 (70.239) (13.821)

Zurechenbare Aktiva zum 30.09.2005 2.458 1.509 1.570 3.354

Segment Segment Segment Segment

01.01.-30.09.2004 GroB- Geschafts- Wholesale/ Privat-
inT€ kunden kunden Reseller kunden Uberleitung Konzern
Umsatz 22.948 34.091 13.789 35.006 - 105.834
Direkt zurechenbare Aufwendungen 10.401 20.470 5.277 23.950 - 60.098
Rohertrag 12.547 13.621 8.512 11.056 - 45.736
Nicht zurechenbare Aufwendungen - = - = 45.044 45.044
EBITDA 12.547 13.621 8.512 11.056 (45.044) 692

Abschreibungen und nicht-liquiditats-

wirksame Kompensation 389 724 1.046 2.378 13.197 17.734
Sonstige Ertrage - - - - 553 553
Uberschuss/(Fehlbetrag) 12.158 12.897 7.466 8.678 (57.688) (16.489)

Zurechenbare Aktiva zum 30.09.2004 675 1.256 1.815 4127
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Ubriger Comprehensive Loss // Der Ubrige Comprehensive Loss zum 30. September 2005 setzt
sich wie folgt zusammen:

01.01.-30.09.2005

inT€

Unrealisierte Verluste aus Available-for-sale Securities (749)
Ubriger Comprehensive Loss (749)

Neue Rechnungslegungsvorschriften // Seit dem 1. Januar 2002 wendet QSC die Statements of
Financial Accounting Standards (.SFAS"] 144 .Accounting for the Impairment or Disposal of Long-
Lived-Assets” an. Dieses SFAS ersetzt SFAS 121 ,Accounting for the Impairment of Long-Lived-
Assets to be Disposed of". Auf der Grundlage von SFAS 144 Uberprift QSC Sachanlagen, die ge-
halten und weiterhin genutzt werden, sowie erworbene, planmaBig abzuschreibende immaterielle
Vermogensgegenstande auf Werthaltigkeit, wenn Ereignisse oder Veranderungen Anlass geben
konnten, dass der Buchwert nicht mehr werthaltig sein konnte.

Wenn der Buchwert eines Vermdgensgegenstandes oder einer Gruppe von Vermogensgegenstanden
die geschatzten zukinftigen undiskontierten Cashflows Ubersteigt, wird eine auBerplanmaBige
Abschreibung in Hohe des Unterschiedsbetrages zwischen dem bisherigen Buchwert und dem
Zeitwert vorgenommen. In den ersten neun Monaten bis zum 30. September 2005 und 2004 wurden
keine Anpassungen auf Grundlage von SFAS 144 vorgenommen.

Im Juni 2007 verdffentlichte das Financial Accounting Standards Board (.FASB”) das SFAS 143
.Accounting for Asset Retirement Obligations”. SFAS 143 verlangt die Passivierung einer Verbind-
lichkeit fir Verpflichtungen im Zusammenhang mit der Entsorgung oder dem Abbau von Vermdgens-
gegenstanden des Anlagevermdogens in der Periode, in der sie anfallt, sofern eine verninftige
Schatzung des Wertes der Verbindlichkeit vorgenommen werden kann. Die entsprechenden Kosten
flr die Entsorgung oder den Abbau werden mit den Anschaffungskosten des Vermogensgegen-
standes des Sachanlagevermdgens aktiviert. SFAS 143 ist erstmalig fiir Geschéftsjahre, die nach
dem 15. Juni 2002 beginnen, anzuwenden. Es ergaben sich keine wesentlichen Auswirkungen aus
der Anwendung von SFAS 143 auf die Finanz- und Ertragslage des Konzerns.




Im Juni 2002 veroffentlichte das FASB SFAS 146 ., Accounting for Costs Associated with Disposal or
Exit Activities”. Dieses SFAS befasst sich mit der Rechnungslegung und dem Ausweis von Kosten
fir die Beendigung von Vertragen und Geschaftsbereichen. SFAS 146 hebt Emerging Issues Task
Force [.EITF") Issue No. 94-3 , Liability Recognition for Certain Employee Termination Benefits and
Other Costs to Exit an Activity (including Certain Costs Incurred in a Restructuring)” auf. Geman
SFAS 146 wird eine Verbindlichkeit aus der Beendigung von Vertragen und Geschaftsbereichen zu
dem Zeitpunkt eingestellt, zu dem sie entsteht. Unter EITF No. 94-3 wurde eine Verbindlichkeit zu
dem Zeitpunkt eingestellt, zu dem das Unternehmen sich zu der Beendigung von Vertragen und
Geschaftsbereichen verpflichtete. SFAS 146 findet keine Anwendung, sofern die Beendigung im
Zusammenhang mit erworbenen Geschaftsbereichen gemaB SFAS 144 steht. Es ergaben sich
keine wesentlichen Auswirkungen aus der Anwendung von SFAS 146 auf die Finanz- und Ertrags-
lage des Konzerns.

Im Dezember 2003 verdffentlichte das FASB die Interpretation (.FIN“) 46R ..Consolidation of Variable
Interest Entities”, die sich damit befasst, wie ein Unternehmen untersuchen muss, ob es ein an-
deres Unternehmen anders als durch Stimmrechte kontrolliert und infolgedessen gegebenenfalls
konsolidieren muss. FIN 46R regelt die Konsolidierung fir alle .Variable Interest Entities”, die
nach dem 15. Mé&rz 2004, und fur alle .Special-Purpose Entities”, die nach dem 15. Dezember
2003 gegriindet oder erworben wurden. QSC hat keine Beteiligungen in .Variable Interest Entities”
oder .Special-Purpose Entities”. Deswegen hat die Anwendung von FIN 46R keine Auswirkungen
auf die Finanz- und Ertragslage der Gesellschaft.

Im Dezember 2004 hat das FASB SFAS 123 (revised 2004) .Share-Based Payments” [LSFAS 123R")
herausgegeben. SFAS 123R regelt die Bilanzierung von Transaktionen, bei denen eine Gesell-
schaft eigene Eigenkapitalinstrumente gegen Giiter oder Dienstleistungen tauscht. Dariiber hinaus
regelt SFAS 123R die Bilanzierung von Transaktionen, bei denen einer Gesellschaft aus dem Bezug
von Gitern oder Dienstleistungen Verbindlichkeiten entstehen, deren Héhe von dem Zeitwert der
eigenen Eigenkapitalinstrumente abhangt oder die durch Ausgabe von eigenen Eigenkapitalin-
strumenten beglichen werden konnen. Vergitungsplane, die als Eigenkapital auszuweisen sind,
werden bis zu deren Ausgleich an jedem Bilanzstichtag mit dem Zeitwert bewertet. SFAS 123R ist
zum 1. Juli 2005 auf alle ab diesem Datum ausgegebenen, modifizierten, zuriickgekauften oder
annullierten Vergiitungsplane auf Grundlage einer modifizierten prospektiven Ubergangsmethode
anzuwenden. Es ergaben sich keine wesentlichen Auswirkungen aus der Anwendung von SFAS 123R
auf die Finanz- und Ertragslage des Konzerns.
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2. Beteiligungen und Finanzanlagen

Beteiligungen // Am 13. Dezember 2002 beteiligte sich QSC mit 100 Prozent an der Ventelo GmbH,
Dusseldorf [.Ventelo™). Ventelo ist ein deutschlandweit tatiges Telekommunikationsunternehmen,
das Sprachtelefondienste speziell fir Geschaftskunden anbietet. Ventelos Marktposition als Telefo-
nieanbieter fiir Geschaftskunden erganzt die DSL-basierten Breitbandangebote fir Geschaftskun-
den der QSC in idealer Weise. Mit Ventelo realisiert QSC integrierte Telekommunikationsldsungen
fur Unternehmenskunden aller GroBenordnungen. Der Kaufpreis fur Ventelo betrug T € 11.454
inklusive Akquisitionskosten in Hohe von T € 90. Eine zweite abschlieBende Tranche in Héhe von
T € 4.450 wurde noch nicht ausgezahlt und wird voraussichtlich im vierten Quartal des Geschafts-
jahres 2005 fallig. Ventelo wurde am 1. April 2002 aus der ehemaligen Muttergesellschaft gemaf
8§ 159 ff. Umwandlungsgesetz ausgegriindet. Ventelo haftet bis zu finf Jahre fir mdgliche Ver-
bindlichkeiten der ehemaligen Muttergesellschaft. Aus dem Erwerb der Beteiligung ergab sich
ein negativer Geschafts- oder Firmenwert in Héhe von T € 193. Die erworbenen Aktiva wurden pro
rata um diesen Betrag reduziert.

Am 12. Mai 2005 beteiligte sich QSC mit 100 Prozent an der celox Telekommunikationsdienste GmbH,
Bonn [.celox”). celox ist ein bundesweiter Anbieter von professionellen Lésungen fur mittelstandi-
sche und grofe Unternehmen im Bereich der Datenkommunikation. celox betreibt ein eigenes
DSL-Netz nach neuestem Standard mit iUber 170 erschlossenen Hauptverteilern in mehr als 30
mittelgroBen deutschen Stadten. Mit dieser Akquisition realisiert QSC sowohl einen besonders
schnellen als auch kostengiinstigen weiteren Netzausbau in der Flache und verbreitert gleichzeitig
deutlich ihre Kundenbasis. Der Kaufpreis fiir celox betragt T € 14.089 inklusive Akquisitionskosten
in Hohe von T € 327. Von dem Kaufpreis wurden T € 13.762 in Form von 3.583.776 neuen Aktien ge-
zahlt, die gegen Einlage samtlicher celox-Geschaftsanteile sowie einer Darlehensriickzahlungs-
forderung der celox-Altgesellschafter gegen die celox aus genehmigtem Kapital geschaffen wurden.
Aus dem Erwerb der Beteiligung ergibt sich ein vorlaufiger aktivierter Geschéafts- und Firmenwert
in Hohe von T € 9.986. Die Kaufpreisallokation, auf deren Basis die erworbenen Vermogensgegen-
stande und Verbindlichkeiten mit ihrem wahren Wert bewertet werden, wird am Geschaftsjahres-
ende vorgenommen. Der Konzernzwischenabschluss der QSC beinhaltet den Abschluss der celox
seit dem 12. Mai 2005.




In Ubereinstimmung mit SFAS 141 wurde fir die folgende ungepriifte Proforma-Berechnung an-
genommen, dass celox erstmalig jeweils zum 1. Januar 2005 und 2004 konsolidiert wurde. Die An-
gabe der Proforma-Zahlen gibt keine Gewahr, dass diese Ergebnisse wirklich entstanden waren,
wenn die Konsolidierung zum 1. Januar 2005 und 2004 stattgefunden hatte. Ebenso wenig lassen
sich dadurch Vorhersagen fir die Zukunft ableiten.

01.01.-30.09.2005 01.01.-30.09.2004

inT€" inT€"
Umsatz 147.017 111.354
Operativer Verlust (14.905) (18.613)
Fehlbetrag (14.780) (18.248)
Ergebnis je Aktie (0,14) (0,17)

Finanzanlagen // Die Netchemya S.p.A., ltalien, eine Beteiligung der QSC aus dem Geschaftsjahr
2000, befindet sich zur Zeit in Liquidation, da die Finanzierung und Umsetzung des Geschéfts-
plans nicht mehr gewahrleistet war. QSC hat den Restbuchwert in Héhe von T € 4.136 aus diesem
Grund bereits im Geschaftsjahr 2002 vollstandig wertberichtigt.

3. Eigenkapital

Grundkapital // Das Grundkapital der QSC betragt zum 30. September 2005 T € 109.362 (31. De-
zember 2004: T € 105.503) und untergliedert sich in 109.362.134 (31. Dezember 2004: 105.502.729)
Stammaktien im rechnerischen Anteil von je einem Euro. Jede Aktie berechtigt den eingetragenen
Inhaber zur Abgabe einer Stimme bei der Hauptversammlung und hat volle Dividendenberechti-
gung. Es gibt keinerlei Einschrankungen des Stimmrechts. Die Erhohung des Grundkapitals um
T € 3.859 resultiert einerseits aus der Wandlung von 275.629 Wandelschuldverschreibungen in
Stammaktien, da Mitarbeiter auf Basis der Aktienoptionsprogramme in den ersten neun Monaten
des Geschaftsjahres 2005 ihr Wandlungsrecht ausgeiibt haben, und anderseits aus der Kapitaler-
hohung durch Sacheinlagen in Hohe von 3.583.776 Stammaktien, die durch die Einlage samtlicher
celox-Geschaftsanteile sowie einer Darlehensriickzahlungsforderung der celox-Altgesellschafter
gegen die celox aus genehmigtem Kapital geschaffen wurde.

* Ergebnis je Aktie in Euro; ungepriift
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4. Vorstand und Aufsichtsrat

Vorstand // Aktien und Wandlungsrechte der Vorstandsmitglieder:

30.09.2005 30.09.2004
Wandlungs- Wandlungs-
Aktien rechte Aktien rechte
Dr. Bernd Schlobohm 13.818.372 50.000 13.818.372 -
Markus Metyas 2.307 1.584.116 2.307 1.559.116
Bernd Puschendorf 3.000 1.025.000 - 1.000.000

Aufsichtsrat // Aktien und Wandlungsrechte der Aufsichtsratsmitglieder:

30.09.2005 30.09.2004

Wandlungs- Wandlungs-

Aktien rechte Aktien rechte

John C. Baker - 10.000 - 19.130
Herbert Brenke 187.820 10.000 187.820 19.130
Gerd Eickers 13.853.484 - 13.853.484 9.130
Ashley Leeds 9.130 10.000 9.130 10.000
Norbert Quinkert 3.846 - 3.846 -
David Ruberg 4.563 10.000 4.563 19.130

Koln, im November 2005

k (e, (\"% 2D

Dr. Bernd Schlobohm Markus Metyas Bernd Puschendorf
Vorstandsvorsitzender
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